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     Предисловие

Научно-технический прогресс, быстрое вне-
дрение науки во все сферы жизни и произ-
водства требуют от молодого специалиста не 
только широкого теоретического кругозора, 
но и творческого подхода к решению различ-
ного рода задач, умения быстро и эффективно 
адаптироваться в условиях рыночной экономи-
ки и, самое главное, желания использовать по-

лученные теоретические знания на практике.
Проведение научных мероприятий, таких как конференции, 

семинары, конкурсы, способствуют привлечению молодых кадров 
к более глубокому занятию научно-исследовательской деятельно-
стью, а также их профессиональному и личностному росту.

В 2019 году в рамках XIX Всероссийской научно-практической 
конференции с международным участием состоялось пленарное за-
седание и была организована работа трех секций: «Социально-эко-
номическое развитие и управление территориальными системами 
и комплексами», «Социальные проблемы развития территорий», 
«Развитие инновационного потенциала территорий и построение 
экономики знаний». 

Молодые ученые получили возможность обсудить проблемы 
экономического роста, устойчивого развития территорий, инве-
стиционной деятельности региона и его инвестиционной при-
влекательности, торгово-экономической интеграции, местного 
самоуправления, формирования инновационной экономики и 
экономики знаний, природопользования и экологизации промыш-
ленного и сельскохозяйственного производства, эффективности 
системы здравоохранения и образования, развития человеческого 
потенциала, повышения уровня жизни населения, социального здо-
ровья и др.
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В конференции приняли участие более 90 человек. На этот раз 
конференция собрала молодых исследователей из Вологды, Санкт-Пе-
тербурга, Архангельска, Екатеринбурга, Кирова, Владимира, Росто-
ва-на-Дону, Оренбурга, Омска, Республики Татарстан, Республики 
Казахстан, Донецкой Народной Республики.

Надеемся, что дискуссионная площадка дала возможность моло-
дым ученым обменяться знаниями, представить достижения своих 
научных изысканий. Полагаем, что их результаты, опубликованные 
в данном сборнике, дадут молодым ученым новый импульс к даль-
нейшим исследованиям, а также будут интересны широкой аудито-
рии читателей и полезны для их профессионального и личностного 
развития.

Т.В. Ускова,
заместитель директора ФГБУН ВолНЦ РАН

по научной работе
доктор экономических наук, профессор
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Т.С. Васильева1

АКТУАЛЬНЫЕ ПРОБЛЕМЫ РАЗВИТИЯ СТРАХОВЫХ КОМПАНИЙ 
РОССИИ2

Аннотация. В настоящее время большую роль в развитии соци-
ально-экономического роста страны играет рынок страховых услуг. 
Так, структура и организация страхового бизнеса могут эффектив-
но решить некоторые проблемы нашего общества и стать одним из 
значительных факторов, влияющих на экономику. В докладе приве-
дена характеристика текущего состояния отечественного страхо-
вого рынка, предпринята попытка к выявлению наиболее значимых 
проблем, влияющих на развитие рынка страховых услуг в РФ. Обозна-
чены ключевые пути, позволяющие укрепить и развить сектор стра-
хования. На наш взгляд, данные материалы могут быть полезны как 
для исследователей, занимающихся вопросами и проблематикой раз-
вития страхования, так и для потребителей страховых услуг в целях 
повышения уровня страховой культуры и финансовой грамотности.

Ключевые слова: страхование, рынок страховых услуг, ключевые 
показатели развития, территориальная диспропорция.

Социально-экономическое развитие Российской Федерации 
основывается на устойчивом экономическом росте отечественных 
предприятий и организаций. В то же время разнообразие условий 
функционирования организаций тесно связано с многочисленными 
видами рисков. В связи с этим возрастает роль страхования 
как одного из важнейших факторов обеспечения стабильности 
социально-экономического развития страны и обеспечения роста 
благосостояния населения [1; 9].

Так, рынок страховых услуг является одним из значимых сегмен-
тов рыночной экономики. Страховой рынок обнаруживается как ин-

1	  Васильева Татьяна Сергеевна – магистрант I курса, ФГБУН ВолНЦ РАН, 
г. Вологда.

2	  Статья подготовлена в соответствии с государственным заданием для 
ФГБУН ВолНЦ РАН по теме НИР № 0168-2019-0005 «Исследование факторов и ме-
тодов устойчивого развития территориальных систем в изменяющихся геополити-
ческих и геоэкономических условиях».
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струмент, способствующий консолидации инвестиционных ресур-
сов, обеспечивающий потенциал общественного развития. Поэтому 
для непрерывного развития экономики государства и общества в 
целом необходимо обеспечить устойчивость страхового рынка. При 
оценке текущего состояния рынка страхования можно говорить о его 
динамичном развитии, так как наблюдается рост совокупных акти-
вов страховых компаний более чем на 20% за 2018 год. Что касается 
отношения активов к ВВП, то оно увеличилось за год на 0,2 п.п. и 
составило 2,82%. Прибыль страховщиков возросла более чем в пол-
тора раза, что объясняется увеличением доходов страховщиков от 
инвестиционной деятельности, а также снижением убыточности и 
расходов [3; 8].

Тем не менее, согласно данным ЦБ РФ, по состоянию на 1 января 
2019 года в России действовало 199 страховых компаний. Заметим, 
что в сравнении с 2010 годом, к 2018 году количество компаний со-
кратилось на 66,8% (рис. 1). Такое сокращение может объясняться 
нарушениями страховщиками законодательства, а также доброволь-
ным отказом от лицензии и реорганизацией некоторых компаний.

 

  

600
527

458
420 404

334

256 228 199

0

100

200

300

400

500

600

700

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

Рисунок 1. Количество страховых компаний на рынке страхования за 
2010–2018 гг.

Несмотря на развитие рынка страховых услуг, по данным отче-
тов ЦБ РФ, мы все же наблюдаем ряд проблем, влияющих на разви-
тие страхового рынка. Ниже приведены наиболее значимые, на наш 
взгляд, проблемы.
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Это территориальная диспропорция – страховые компании и пре-
доставление услуг сконцентрированы в Центральном округе (рис. 2) 
и отсутствуют в некоторых субъектах страны. В результате террито-
риальной диспропорции в некоторых регионах страны малые пред-
приятия и граждане сельской местности могут выпадать из сферы 
страхования. Территориальный дисбаланс может быть обусловлен 
такими причинами, как высокая концентрация финансовых ресурсов 
на федеральном уровне, сосредоточение административных и дело-
вых ресурсов, малоразвитость сети продаж, низкая капитализация 
местных страховых компаний, разнородный трудовой потенциал. На 
наш взгляд, решение этой проблемы может заключаться в государ-
ственном стимулировании и активизации региональных страховых 
программ [2; 6].

 

  

0,00

2 000 000,00 94,35%

0,85%0,17% 0,00% 1,56% 1,72%
1,06%

0,29%

91,63%
1,24%0,22%0,00% 1,98% 2,53% 1,97% 0,43%

Премии

Выплаты

Рисунок 2. Страховые взносы и выплаты за 2018 год, млн руб.*
* Включая общества взаимного страхования.

Составлено по: данные Федеральной службы государственной статистики. URL: http://www.
gks.ru

Следующая проблема – малоразвитость страхования среднего и 
малого бизнеса, отсутствие массового добровольного индивидуаль-
ного страхования, где главной причиной является низкая платеже-
способность населения. Так, по данным Федеральной службы госу-
дарственной статистики, среднедушевые денежные доходы в РФ за 
2018 год составили 33010 руб. в месяц (прирост 3,9% в сравнении с 
уровнем 2017 года). Что касается среднего размера назначенных пен-
сий за рассматриваемый период, то он составил 13360 (прирост 0,8% 
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к уровню 2017 г.). Необходимо заметить, что при этом на долю 10% 
наиболее обеспеченных россиян приходилось 30,1% общей суммы 
денежных доходов, а на долю наименее обеспеченного населения 
страны – лишь 2% [5; 7].

Некоторые трудности в развитии страхового бизнеса порождают 
также разночтения и противоречия в страховом законодательстве, не 
позволяющие корректно применять нормы закона и осуществлять 
страховой надзор. Решить данную проблему мог бы, например, Стра-
ховой кодекс, который смог бы объединить в единую концепцию раз-
розненные законы и иные нормативные правовые акты.

В дополнение к вышесказанному, необходима интеграция рос-
сийского и европейского рынков страхования в целях обеспечения 
единых принципов, имеющих место в международных правовых 
стандартах, а именно:

1.	 Открытость и предсказуемость надзорных действий.
2.	 Добросовестность субъектов рынков страхования.
3.	 Инвестиционная эффективность и финансовая устойчивость 

страховщиков.
4.	 Ответственность всех участников страховых отношений.
Практика слияния и поглощения структур, усиливающаяся в 

сфере финансового сервиса и способствующая росту капитализации 
страховых организаций, является проблемой развития страхового 
рынка, так как, в частности, данные слияния ориентируются на до-
стижение корпоративных интересов и игнорируют потребности в ус-
лугах страхования, присущих тем или иным региональным рынкам.

Таким образом, для устранения проблем и качественного разви-
тия страхового рынка, на наш взгляд, необходимо предпринять сле-
дующие меры:

-- совершенствовать положения действующих законодательных 
актов, регулирующих страхование;

-- повышать уровень удержания клиентов;
-- оптимизировать тарифы, программы перекрестных продаж;
-- повышать уровень проникновения продуктов на одного кли-

ента;
-- развить онлайн-каналы продаж, например, разработать каче-

ственное мобильное приложение;
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-- повысить финансовую грамотность потребителей;
-- персонализировать страховые продукты и повысить качество 

клиентского сервиса;
-- выйти на рынок новых продуктов, включая расширенные ко-

робочные продукты.
Принимая во внимание рассмотренные проблемы и меры разви-

тия российского рынка страховых услуг, можно прийти к заключению 
о наличии перспектив для дальнейшего совершенствования страхо-
вания, обеспечения потенциала общественного и социально-эконо-
мического развития как государства, так и общества в целом.
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А.С. Воеводина,
М.Н. Селина1

АНАЛИЗ И ПРОГНОЗИРОВАНИЕ ФИНАНСОВОЙ 
УСТОЙЧИВОСТИ БАНКОВСКОГО СЕКТОРА 

ВОЛОГОДСКОГО РЕГИОНА

Аннотация. В представленной работе объектом исследования 
являются региональные банки Вологодской области. Цель настоя-
щей работы – анализ и оценка устойчивости региональных банков 
Вологодской области. Рассмотрены разные точки зрения на понятие 
«устойчивость» коммерческого банка. Проведен анализ устойчиво-
сти коммерческих банков Вологодской области. Выполнено прогно-
зирование устойчивости региональных банков Вологодской области. 
Практическая значимость исследования состоит в выявлении фак-
торов устойчивости указанных коммерческих банков и прогнозиро-
вании финансовой устойчивости. Использованы следующие методы: 
методы сравнительного анализа, табличный метод, метод крите-
риального сравнения, методы моделирования, метод аналитическо-
го выравнивания с построением линейной и параболической моделей 
трендов, дисперсионный анализ.

Ключевые слова: коммерческий банк, Вологодская область, фи-
нансовая устойчивость, прогнозирование.

Финансовая устойчивость банковской системы имеет крайне 
важное значение и для стабильности самого коммерческого банка, 
и для его клиентов, поскольку удовлетворение финансовых потреб-
ностей региона лежит, в первую очередь, – на плечах региональных 
коммерческих банков [1]. Таким образом, тема исследования являет-
ся особо актуальной в современных условиях.

Цель настоящей работы – анализ и оценка устойчивости регио-
нальных банков Вологодской области. Цель определила круг реша-
емых задач: провести анализ устойчивости региональных банков; 
спрогнозировать финансовую устойчивость объектов исследования.

1	  Воеводина Анна Сергеевна – студент, ФГБОУ ВО «Вологодская госу-
дарственная молочнохозяйственная академия имени Н.В. Верещагина»; Селина 
Марина Николаевна – к.э.н., доцент, ФГБОУ ВО «Вологодская государственная 
молочнохозяйственная академия имени Н.В. Верещагина», г. Вологда.
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Объектом исследования выступили региональные банки Во-
логодской области: ПАО «Банк «СГБ», АО «Банк «Вологжанин», 
«СеверСтройБанк» АО. Предметом исследования – теоретические, 
методические и практические аспекты финансовой устойчивости ис-
следуемых объектов. Источником информации послужил справоч-
ник по кредитным организациям на официальном сайте Централь-
ного банка Российской Федерации2.

Практическая значимость исследования состоит в выявлении 
факторов устойчивости указанных коммерческих банков и прогно-
зировании финансовой устойчивости.

В силу специфики деятельности «СеверСтройБанка», отмеченной 
в более ранних исследованиях [1–4], мы исключили из поля индиви-
дуального обследования этот коммерческий банк. Показатель доста-
точности капитала (табл. 1) по всем анализируемым годам превыша-
ет нормативное значение (8%).

Таблица 1. Оценка капитала объектов исследования, %

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп роста 2018 г. к 
2016 г.

ПАО «Банк «СГБ»
Показатель достаточности 
капитала 11,1 12,3 12,8 115,32

Качество капитала 9,64 8,74 13,21 137,03
АО «Банк «Вологжанин»

Показатель достаточности 
капитала 16,3 14,65 15 92,02

Качество капитала 17,58 19,04 28,88 164,28

Анализируя табл. 2, заметим, что коэффициент уровня доходных 
активов у банков превышает 70% почти за весь анализируемый пе-
риод, что говорит об эффективной работе и низкой иммобилизации 
средств.

Таблица 2. Оценка качества активов объектов исследования

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп роста 2018 
г. к 2016 г., %

ПАО «Банк «СГБ»
Коэффициент уровня доходных активов, % 84,04 24,18 76,48 91,01
Коэффициент активов с повышенным 
риском, % 83,55 75,88 51,49 61,63

2	  Справочник по кредитным организациям / Центральный банк Россий-
ской Федерации. URL: http://www.cbr.ru/credit/colist.asp?find=%F1%E5%E2%E5%F0
%F1%F2%F0%EE%E9%E1%E0%ED%EA&how
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АО «Банк «Вологжанин»
Коэффициент уровня доходных активов, % 72,11 78,27 74,05 102,69
Коэффициент активов с повышенным 
риском, % 84,73 64,65 70,12 82,76

У АО «Банк «Вологжанин» чистая процентная маржа (табл. 3) 
имеет довольно высокие значения и в динамике увеличилась в 1,5 
раза. Совсем другая ситуация у второго банка – очень низкие значе-
ния и падение в динамике этого показателя. Операционная маржа, 
демонстрирующая доходность основных операций банковской дея-
тельности, у обоих банков на одинаково низком уровне и снижается 
в динамике. 

Таблица 3. Оценка доходности объектов исследования

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп роста 2018 г. к 2016 г., %
ПАО «Банк «СГБ»

Чистая процентная 
маржа,% 0,25 0,13 0,06 24,00

Операционная маржа,% 0,48 0,21 0,14 29,17
АО «Банк «Вологжанин»

Чистая процентная маржа, 
% 11,26 15,70 17,37 154,26

Операционная маржа, % 0,76 0,20 0,53 69,74

Норматив мгновенной ликвидности (табл. 4) выполнялся с боль-
шим запасом (исключением для АО «Банк «Вологжанин» стал 2018 год).

Таблица 4. Оценка показателей ликвидности объектов исследования

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп роста 2018 г. к 2016 
г., %

ПАО «Банк «СГБ»
Показатель мгновенной ликвидности, 
% 123,2 22,2 99,7 80,93

Показатель текущей ликвидности, % 515,3 256,8 300,4 58,30
Показатель общей ликвидности, % 55,56 52,01 59,09 106,4

АО «Банк «Вологжанин»
Показатель мгновенной ликвидности, 
% 318 313,2 0 -

Показатель текущей ликвидности, % 104,95 109,85 136,75 130,30
Показатель общей ликвидности, % 35,71 44,59 43,73 122,46

Окончание таблицы 2
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Региональные банки имеют достаточно высокую ликвидность.
Коммерческие банки снижают риски в своей деятельности (табл. 5).

Таблица 5. Оценка риска активов объектов исследования

Название банка
Коэффициент риска активов, % Темп роста 2018 г. к 2016 

г., %2016 г. 2017 г. 2018 г.
ПАО «Банк «СГБ» 83,55 75,88 51,49 61,63
АО «Банк «Вологжанин» 84,73 64,65 70,12 82,76

Таблица 6. Оценка прибыли объектов исследования

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 
г.

Темп роста 2018 г. к 2016 
г.,%

ПАО «Банк «СГБ»
Спрэд прибыли, % 0,48 0,27 0,12 25
Рентабельность активов, % 0,32 0,69 0,80 250
Рентабельность собственных средств, 
% 3,97 10,37 11,73 295,47

АО «Банк «Вологжанин»
Спрэд прибыль, % 17,91 25,97 21,63 120,77
Рентабельность активов, % 0,66 -5,19 4,61 698,48
Рентабельность собственных средств, 
% 4,41 -42,20 22,79 516,78

Общим показателем финансовой устойчивости является коэффи-
циент, который устанавливает, насколько обеспечены рискованные 
вложения банка его собственным капиталом (табл. 7).

Таблица 7. Общий показатель финансовой устойчивости региональных 
банков Вологодской области за 2009–2018 гг.

Показатель
Год Изменение за 

период

2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 абс., 
+/-

отн., 
%

АО «Банк «Вологжанин»
Коэффициент 
финансовой 
устойчивости, %

24,5 20,4 20,2 20,7 20,6 18,5 15,7 14,9 12,3 20,2 -4,3 –

ПАО «Банк «СГБ»
Коэффициент 
финансовой 
устойчивости, %

12,3 11,2 11,1 10,3 10,3 7,9 9,2 8,1 6,6 6,8 -5,5 –
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У обоих коммерческих банков Вологодской области наблюдается 
одинаковая тенденция: активы растут быстрее, чем собственный ка-
питал, в связи с этим риск деятельности увеличивается и, как резуль-
тат, снижается значение коэффициента устойчивости.

Прогнозирование осуществляется разными методами [5], но нами 
построен прогноз с помощью метода аналитического выравнивания 
с построением линейной и параболической моделей тренда.

В ходе работы была сделана проверка найденных моделей трен-
дов на пригодность к прогнозированию, оценка качества моделей 
(с помощью дисперсионного анализа) и рассчитан точечный (табл. 
8) и интервальный прогнозы положения трендов и уровня активов и 
собственного капитала в коммерческих банках.

Таблица 8. Прогнозные значения активов и собственного капитала банков на 
2019–2021 гг.

Банк
Активы, млрд руб. Собственный капитал, млрд руб.

2019 г. 2020 г. 2021 г. 2019 г. 2020 г. 2021 г.
АО «Банк 
«Вологжанин» 5622 5781,3 5922,8 690,3 698,2 702,4

ПАО «Банк «СГБ» 75423,6 85250,1 96183,7 4121,6 4412,4 4736,3

Cудя по табл. 8, активы и собственный капитал исследуемых ком-
мерческих банков на 2019–2021 гг. имеют тенденцию ежегодного ро-
ста.

Далее рассчитаем прогноз коэффициента финансовой устойчиво-
сти на 2019–2021 гг. (табл. 9).

Таблица 9. Прогнозное значение коэффициента финансовой устойчивости 
банков на 2019–2021 гг.

Банк АО «Банк «Вологжанин» ПАО «Банк «СГБ»
Год 2019 г. 2020 г. 2021 г. 2019 г. 2020 г. 2021 г. 
Коэффициент 
финансовой 
устойчивости, %

12,28 12,08 11,86 5,46 5,18 4,92

Итак, с вероятностью 0,86 можно утверждать, что коэффициент 
финансовой устойчивости на ближайшие три года (2019–2021) по 
исследуемым банкам будет иметь тенденцию спада по сравнению с 
уровнем 2018 года, поэтому руководителям банков следует обратить 
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внимание на данный показатель, чтобы разработать план мероприя-
тий по возможному улучшению подобного положения.
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А.А. Волков1

ПРОБЛЕМЫ РАЗВИТИЯ РЫНКА ИПОТЕЧНОГО 
КРЕДИТОВАНИЯ В РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

Аннотация. На сегодняшний день проблема обеспечения населе-
ния жильем является одной из главных составляющих государствен-
ной социально-экономической политики России. Механизм ипотеч-
ного кредитования позволяет решать не только жилищные вопросы, 
но и помогает развиваться строительству, а также стимулирует 
спрос на рынке недвижимости, что делает данную тему актуальной. 
Цель данной работы – выявить проблемы ипотечного кредитования 
и предложить пути их решения. В работе проанализированы показа-
тели рынка ипотечного кредитования, на основе которых были выяв-
лены следующие проблемы: низкий уровень доходов населения, а так-
же высокие процентные ставки по ипотечным кредитам; снижение 
предложения на рынке жилья и рост цен на первичном рынке жилья, 
в соответствии с чем были предложены мероприятия по развитию 
рынка ипотечного кредитования.

Ключевые слова: ипотечное кредитование, ипотека, первичный 
рынок жилья, спрос, предложение.

Развитие рынка ипотечного кредитования обусловливается пла-
тежеспособным спросом населения и предложением жилья на рынке. 
На сегодняшний день существует много факторов, которые оказыва-
ют воздействие на развитие данного рынка; по этой причине, для кон-
кретизации проблем в области ипотеки, проанализируем ключевые 
из них [1].

Важнейшим показателем, формирующим платежеспособный 
спрос населения на рынке жилья, являются денежные доходы и зара-
ботная плата населения РФ (табл. 1).

Динамика среднедушевых денежных доходов и среднемесячной 
заработной платы населения за пятилетний период демонстрирует 
рост на 34,55 и 17,55% соответственно, при этом данные показатели 

1	  Волков Анатолий Анатольевич – аспирант I курса, ФГБУН ВолНЦ РАН, 
г. Вологда.
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с учетом инфляции выросли почти на 7%. Величина прожиточного 
минимума за весь период увеличилась более чем на 27% и на конец 
2018 года составила свыше 10 тыс. руб. [3; 4].

Таблица 1. Динамика денежных доходов, заработной платы населения и 
величины прожиточного минимума в РФ в 2014–2018 гг. на конец года, тыс. руб.

Показатель 2014 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 2018 г.

Абс. 
значение 
2018 г. к 
2017 г., 

тыс. руб.

Относ. 
значение 
2018 г. к 

2017 г., %

2018 г. к 
2014 г., %

Среднемесячная 
заработная плата, 
тыс. руб.

32495 34030 36709 39167 43724 4557 111,63 134,55

Среднедушевые 
денежные доходы, 
тыс. руб.

27766,3 30466,6 30747 31367 32609 1242 103,96 117,44

Среднемесячная 
заработная плата с 
учетом инфляции, 
тыс. руб.

39267,18 38724,65 41487,81 42653,4 41961,61 -691,79 98,38 106,86

Среднедушевые 
денежные 
доходы с учетом 
инфляции, 
тыс. руб.

29285,14 28880,52 30941,27 31810,56 31294,63 -515,93 98,38 106,86

Величина 
прожиточного 
минимума, 
тыс. руб.

8050 9701 9828 10088 10287 199 101,97 127,79

Составлено по: данные официального сайта Росстата.

Прежде чем проанализировать показатели, которые формиру-
ют предложение на рынке жилья, оценим наличие спроса на жи-
лую недвижимость, проанализировав динамику численности на-
селения РФ (рис. 1) [5].
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Рисунок 1. Динамика численности населения РФ в 2014–2018 гг. (на конец 
года), млн чел.

Как показывает данный график, численность населения РФ 
имеет положительный тренд. Резкий скачок численности населе-
ния произошел в период с 2014 по 2015 год, далее она увеличива-
лась постепенно. В 2018 году этот показатель составил 146,9 млн 
чел. За весь анализируемый период он увеличился на 2,2%.

Из вышеуказанного следует, что спрос на жилье в РФ растет, о 
чем свидетельствует рост численности населения, хотя его нельзя 
назвать платежеспособным, так как при среднем уровне заработ-
ной платы в 43 тыс. руб., а также низком среднедушевом доходе, 
при прожиточном минимуме в 10 тыс. руб., который банки учиты-
вают при расчете кредитоспособности клиента, человек, имеющий 
двух детей, фактически не может себе позволить взять ипотечный 
кредит.

Теперь рассмотрим, как формируется предложение на рынке 
жилья в РФ, для этого определим динамику числа построенных 
квартир (рис. 2).
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Рисунок 2. Динамика числа построенных квартир в РФ за 2014–2018 гг. 
(на конец года), тыс. кв. м

Данный график показывает, что число квартир, построенных за-
стройщиками за весь период, сократилось: на конец 2018 года данный 
показатель уменьшился на 5,5%. Такое сокращение, вероятно, связано с 
поправкой к закону «Об участии в долевом строительстве», а именно с 
ужесточением требования к финансовой устойчивости застройщиков, 
которые работают с дольщиками [6].

Падение данного показателя объясняется низким уровнем заработ-
ной платы у населения, что снижет спрос на жилье и покупательную 
способность граждан, может также негативно сказаться на стоимости 
жилья.

Необходимо обратить внимание на динамику средних цен на пер-
вичном рынке жилья по Российской Федерации (табл. 2).

Таблица 2. Динамика средних цен на первичном рынке жилья по РФ 
за 2014–2018 гг. (на конец года), тыс. руб. за 1 м2

Показатель 2014 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 2018 г.

Абс. знач. 
2018 г. к 

2017 г., тыс. 
руб.

Относ. 
знач. 2018 
г. к 2017 

г., %

2018 г. 
к 2014 
г., %

Все квартиры 51714 51530 53287 56882 61832 4950 108,70 119,57
В том числе:
квартиры 
среднего качества 
(типовые)

49189 51370 55189 56609 56280 -329 99,42 114,42

квартиры 
улучшенного 
качества

50906 49266 48675 52896 60141 7245 113,69 118,14

элитные квартиры 80804 87019 95937 104414 131820 27406 126,25 163,14
Составлено по: данные официального сайта Росстата.
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Средние цены на первичном рынке жилья за пятилетний период 
увеличились, особенно по элитным квартирам. Цены на них за весь из-
учаемый период он выросли на 63,14% и в 2018 году составили 131820 
тыс. руб. за 1 м2 площади.

Подводя итог по всему выше сказанному, отметим, что в настоящее 
время ипотечное кредитование в России занимает незначительную 
долю в общем объеме банковского кредитования, поскольку существу-
ет ряд проблем, мешающих развитию данного рынка, а именно:

1) низкий уровень доходов населения;
2) снижение предложения и рост цен на первичном рынке жилья.
На основе выявленных проблем были предложены следующие ме-

роприятия по развитию ипотечного кредитования в РФ (табл. 3).

Таблица 3. Предполагаемый эффект от внедрения мероприятий по развитию 
ипотечного кредитования в РФ

Проблема Мероприятие Предполагаемый эффект

Низкий уровень 
доходов населения

Введение ипотечной программы в 
коммерческих банках с пониженной 
процентной ставкой и низким 
уровнем первоначального взноса

Рост платежеспособного 
спроса населения;
рост числа клиентов банка

Снижение 
предложения на рынке 
жилья и рост цен на 
первичном рынке 
жилья

Разработка и внедрение 
коммерческими банками программ 
по строительному ипотечному 
кредиту, предусматривающего 
открытие кредитной линии

Увеличение предложения 
и сдерживание цен на 
первичном рынке жилья, 
за счет сокращения 
расходов застройщиков

Исходя из данной таблицы, можно сделать вывод, что реализация 
этих мероприятий позволит повысить платежеспособный спрос на-
селения, увеличить число потенциальных клиентов в коммерческих 
банках, а также увеличить предложение на рынке жилья. Тем самым 
данные мероприятия помогут развить ипотечное кредитование в РФ.
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АНАЛИЗ СОСТОЯНИЯ БЕЗНАЛИЧНЫХ РАСЧЕТОВ 
С ИСПОЛЬЗОВАНИЕМ БАНКОВСКИХ КАРТ 

В АО «БАНК «ВОЛОГЖАНИН»

Аннотация. В современных условиях развития мировых хозяй-
ственных связей происходит процесс интеграции экономик отдель-
ных государств и развития платежных систем, в частности, в на-
правлении развития безналичных форм расчетов, которые, в свою 
очередь, нашли широкое применение в современном мире. В связи с 
этим, каждому банку, а в условиях жесткой конкуренции региональ-
ному банку особенно, необходимо развивать безналичную систему 
платежей. Цель исследования – выявление проблем и тенденций в 
области безналичных расчетов с использованием банковских карт в 
вологодском региональном банке АО «Банк «Вологжанин». В круг задач 
вошли анализ состояния расчетов с помощью банковских карт в во-
логодском региональном банке и разработка путей совершенствова-
ния организации указанных расчетов.

Ключевые слова: коммерческий банк, безналичные расчеты, бан-
ковские карты, доходность, совершенствование расчетов.

Посредством банковских карт образовывается целостная гло-
бальная расчетная сеть, которая позволит обеспечить обслуживание 
большого количества постоянных платежей населения страны и при-
ведет к значительному сокращению довольно большой части налич-
ных операций и качественному трансформированию структуры фи-
нансовых потоков в России [1]. Важно, что региональная экономика 
рассматривает банковскую систему как один из основных источни-
ков инвестиционных ресурсов для развития территорий [2], а сред-
ства населения и предприятий должны занимать особое место в бан-
ковской политике формирования кредитного потенциала [3].

1	  Елесина Ольга Александровна – студент, ФГБОУ ВО «Вологодская го-
сударственная молочнохозяйственная академия имени Н.В. Верещагина»; Селина 
Марина Николаевна – к.э.н., доцент, ФГБОУ ВО «Вологодская государственная мо-
лочнохозяйственная академия имени Н.В. Верещагина», г. Вологда.
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Практическая значимость данной работы состоит в возможности 
использования результатов исследования и авторских рекомендаций 
менеджментом изучаемого банка. Объект исследования – АО «Банк 
«Вологжанин» (далее – Банк), предмет исследования – финансовые 
операции Банка по безналичным расчетам с помощью банковских 
карт. Применены методы: экономико-статистические (метод абсо-
лютных величин, метод относительных величин, балансовый метод, 
метод группировки, метод сравнения), метод построения дескриптив-
ной модели (описательного характера) с использованием вертикаль-
ного (структурного), горизонтального (временного) анализа, метод 
аналитических коэффициентов. Информационную базу исследова-
ния составила финансовая отчетность АО «Банк «Вологжанин».

Одним из критериев оценки бизнеса, связанного с пластиковыми 
картами в Банке, является развитость эквайринговой сети (табл. 1).

Таблица 1. Анализ инфраструктуры Банка в 2016–2018 гг. (на конец года)

Показатель 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп роста, %
Банкоматы, ед 27 31 30 111,1
в т.ч. с функцией приема наличных 16 18 17 106,3
Терминалы, ед 575 618 634 110,3
в т.ч. в пунктах выдачи наличных 30 28 28 93,3
Количество клиентов, чел. 8662 8347 5515 63,7
Число клиентов на один банкомат, чел. 321 269 184 57,3

Количество POS-терминалов и банкоматов увеличилось на 10 
и 11% при снижении клиентов на 37,3%. Таким образом, непонят-
но, с какой целью Банк увеличивает количество точек сети, если 
учитывать, что, согласно договора о спонсорской поддержке с 
ПАО «Банк «ВТБ», клиенты Банка могут в банкоматной сети Банка 
«ВТБ» и «Почта Банка» без комиссии снимать и вносить денежные 
средства.

Основными владельцами банковских пластиковых карт Банка 
являются физические лица (99,35%). За анализируемый период в 
Банке преобладают карты МПС МастерКард (95%).

Результаты анализа (табл. 2) позволят оценить масштабы опе-
раций Банка с физическими лицами в направлении бизнеса, свя-
занного с пластиковыми картами.
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Таблица 2. Удельный вес средств на счетах пластиковых карт в общем 
объеме средств физических лиц в Банке за 2016–2018 гг.

Показатель
2016 

г.
2017 г. 2018 г.

Темп роста, 
%

Средства на счетах пластиковых карт физических 
лиц, млн руб.

301,1 303,9 278,2 -7,6

Средства на вкладах физических лиц, млн руб. 2827,7 2747,9 2464,0 -12,9
Доля средств на пластиковых картах в общем 
объеме вкладов физических лиц, %

9,6 9,9 10,2 5,4

Держатели пластиковых карт используют их следующими путями 
(рис. 1): либо как инструмент безналичных расчетов при оплате това-
ров и услуг, либо для снятия наличности (что в принципе отрицает 
пластиковую карту как инструмент безналичных расчетов).

2%

79%

19%

Рисунок 1. Структура операций держателей с пластиковыми картами в Банке 
за 2018 год

Динамика остатков денежных средств на карточных счетах 
(табл. 3) говорит об отсутствии ее положительной тенденции.

Таблица 3. Остатки денежных средств на карточных счетах Банка 
за 2016–2018 гг.

Наименование 2016 г. 2017 г. 2018 г. Темп прироста, 
%

Остатки на рублевых счетах, тыс. руб. 50343,6 52237,6 52892,7 5,06
Остатки на счетах в иностранной валюте, 
тыс. евро 0,6 13,2 30,3 в 50 раз

В табл. 4 видим, что данное направление бизнеса Банка прино-
сит убытки. На такой результат влияют следующие факторы: зависи-
мость системы безналичных расчетов от стороннего процессингово-
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го центра ООО «Мультикарта», увеличение расходов от платежной 
системы, дорогое содержание банкоматной сети Банка. 

Таблица 4. Анализ эффективности операций с пластиковыми картами 
в Банке за 2016–2018 гг.

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г. Изменение, 
млн руб.

Темп 
прироста, 

%
Доходы, млн руб. 5308,7 6914,5 7426,9 2118,2 39,9
Расходы, млн руб. 7721,6 8734,8 10060,3 2338,7 30,3
Чистый доход, млн руб. -2412,9 -1820,3 -2633,4 -220,5 –
Доходность операций по 
пластиковым картам, % -31,25 -20,84 -26,18 5,07 –

Банковские пластиковые карты являются инструментом в той или 
иной платежной системе, таким образом, суть карточного бизнеса во-
все не в кусочке пластика, а в организации отлаженной и эффективно 
функционирующей системы безналичных расчетов.

Банк располагает достаточными ресурсами для создания удобных 
решений для клиентов, но слишком медлителен в части применения 
новых технологий.

Получив прогноз объема безналичных операций с помощью экс-
траполяции тренда (рис. 2), отмечаем, что динамика положительная, 
но, учитывая, что объект исследования – региональный Банк, неболь-
шой по объемам операций, необходимо проводить регулярную и эф-
фективную деятельность по совершенствованию организации расче-
тов с помощью банковских карт.

 

  
Рисунок 2. Анализ безналичных операций с использованием пластиковых 

карт Банка
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Так, необходимо стимулировать клиентов к использованию кар-
ты благодаря современным технологиям и инновациям. Именно по-
этому внедрение «мобильного банка» позволит Банку шагать в ногу 
со временем, совершенствовать сервис для клиентов и повысить их 
лояльность к другим банковским продуктам, а также «привязать» на-
стоящих клиентов к Банку.

Основные проблемы, с которыми сталкивается Банк при разви-
тии и обслуживании собственной банкоматной сети: дороговизна со-
временного оборудования; сопровождение; безопасность (пользова-
ние финансовыми услугами всегда сопряжено с неопределенностью 
и риском [4], однако, при наличии системы страхования вкладов, 
физические лица не должны беспокоиться о надежности коммерче-
ского банка [5]) и страхования); техническое обслуживание и ремонт; 
ограниченный функционал банкоматов Банка; высокая конкуренция.

В качестве оптимизации расходов по направлению предполагает-
ся полный отказ от использования банкоматов Банка, переход к ис-
пользованию банкоматов партнерской сети – ПАО «Банк «ВТБ» – на 
основании договора о спонсорской поддержке.

С помощью представленных мероприятий имеется возможность 
снизить убыточность исследуемых операций (табл. 5).

Таблица 5. Прогнозный анализ эффективности проводимых 
в Банке мероприятий

Показатели 2018 г. Прогноз
Абсолютное 
отклонение

Относительное 
отклонение, %

Доходы, всего, тыс. руб. 7427 6606 -821 -11,06
Расходы, всего, тыс. руб. 10060,3 8079,3 -1981,0 -19,69
Чистый доход, тыс. руб. -2633,4 -1473,6 1159,8 -44,04
Доходность операций по пластиковым 
картам, %

-26,18 -18,24 7,94 -30,33

Чем быстрее Банк предоставит возможность клиентам использовать 
новый сервис, тем быстрее он сможет нарастить новую клиентскую базу 
и увеличить доходную часть в комиссионном обслуживании карт.

Таблица 6. Прогнозный анализ финансового результата Банка

Показатели За 2018 г. Прогноз Абсолютное 
отклонение

Относительное 
отклонение, %

Чистый доход, тыс. руб. 596585 797588 201003,3 33,69231
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Показатели За 2018 г. Прогноз Абсолютное 
отклонение

Относительное 
отклонение, %

Прочие доходы, тыс. руб. – 4500 4500 -
Прочие расходы, тыс. руб. – 261 261 -
Прочие расходы, тыс. руб. – 6177 6177 -
Прибыль, тыс. руб. 203894 795650 591756,3 в 3 раза

В целом по Банку эффект от проводимых мероприятий (табл. 6) 
может увеличить прибыль до налогообложения почти в два раза.
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СТРАХОВАНИЕ ИМУЩЕСТВА ГРАЖДАН: СОСТОЯНИЕ 
И НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ

Аннотация. В данной статье рассматривается современное со-
стояние страхования имущества граждан в Российской Федерации, 
выявлены проблемы, препятствующие развитию добровольного иму-
щественного страхования и предложены направления цифровизации 
страхования, благодаря которым страхование имущества в России 
можно вывести на качественно новый уровень.

Ключевые слова: страхование, имущество, страховщик, страхо-
ватель, цифровизация.

Страхование имущества физических лиц является одним из ви-
дов традиционного или классического страхования, который всегда 
имеет популярность и спрос на рынке страхования. Субъекты рынка 
страхования (страховые организации) на данном этапе предлагают 
различные продукты и услуги, которые имеют ряд сходств между со-
бой. Отличия между ними кроются, как правило, в размере страхо-
вых тарифов и перечне страховых событий.

Страхование имущества физических лиц подразумевает возме-
щение ущерба, причиненного застрахованному имуществу по причи-
не взрыва, пожара; стихийных явлений (землетрясение, удар молнии, 
град, наводнение, ураган и т.д.); аварии в системе водопровода, ото-
пления, канализации; умышленного действия третьих лиц; кражи со 
взломом; падения пилотируемых летательных объектов и их частей.

Динамика страховых премий в РФ достаточно стабильна, в том 
числе и по страхованию имущества граждан. Объем страховых пре-
мий по страхованию имущества в 2018 году достиг уровня 64,8 млрд 
руб. Наибольший удельный вес собранных страховых премий при-
ходится на ведущие страховые компании: ПАО «Росгосстрах», ООО 
СК «Сбербанк Страхование», САО «ВСК», АО «АльфаСтрахование». 

1	  Пономарева Олеся Валерьевна – студент, ФГБОУ ВО «Вологодский го-
сударственный университет»; Аксютина Светлана Васильевна – к.э.н., ФГБОУ ВО 
«Вологодский государственный университет», г. Вологда.
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Основными каналами продаж являются продажи через банки, ритей-
леров и агентов, требующие уплаты комиссионных вознаграждений, 
среднее значение которых составляет -45,7% [1].

Добровольное имущественное страхование поддерживается за 
счет развития ипотечного страхования, автострахования и пакетных 
(коробочных) продуктов, которые предлагаются посредниками, в 
первую очередь, банками.

Следует отметить проблему, характерную для российского стра-
хового рынка, и заключающуюся в низкой финансовой грамотности 
населения. Также в российской практике отмечается преобладание 
обязательных видов страхования в силу закона. В то же время эффек-
тивность рынка страхования во всем мире оценивается показателями 
добровольного страхования [2].

Дальнейшему развитию добровольного страхования имущества 
граждан будут способствовать:

1. Усиление деятельности страховщиков по разъяснительной ра-
боте с населением, активное использование дистанционных агент-
ских и цифровых каналов продаж страховых полисов, что позволит 
населению в удобное время и в удобном месте заключать договоры 
страхования.

2. Повышение прозрачности страхования, раскрытие информа-
ции об особенностях предлагаемых страховых продуктов и исключе-
ниях из страхового покрытия.

3. Внедрение интернетизации, дигитализации и персонализации 
в страхование, что обеспечит онлайн заключение договора страхова-
ния, сокращение сроков рассмотрения страховых претензий, периода 
выплаты страхового возмещения, позволит исключить личное посе-
щение страховой компании для решения большинства вопросов.

4. Повышение финансовой грамотности населения, формирова-
ние положительного опыта у потребителей страховых услуг.

Таким образом, для преодоления барьеров, препятствующих раз-
витию страхования имущества граждан, требуется совершенство-
вать работу с клиентами, в частности, дифференцировать програм-
мы страхования и условия в соответствии с социальными группами 
граждан, расширять перечень страховых рисков, работать с клиен-
тами индивидуально, стараясь удовлетворить их интерес и желание 
застраховать свое имущество.
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В ближайшем будущем привлечению страхователей будут спо-
собствовать индивидуальные (персональные) предложения страхов-
щиков. Соответственно, следует обратить внимание на технологию 
«больших данных» (Big Data), предназначенную для формирования 
персональных предложений потенциальным страхователям. Во-вто-
рых, применение технологии blockchain позволит объединить раз-
розненные ресурсы в единое целое, что даст возможность хранения в 
едином массиве всех документов страхователя (полис, водительские 
права, медицинские страховки и т.д.) для их многократного исполь-
зования и идентификации страхователя, что ускорит и упростит про-
цесс урегулирования претензий.

Снижению страховых рисков может служить Интернет вещей 
(IoT), позволяющий совершенствовать андеррайтинг страховых ри-
сков и находить персонифицированные подходы к каждому клиенту 
с использованием датчиков, трекеров здоровья, систем фиксации ха-
рактера управления автомобильным транспортом «Pay-as-you-drive» 
(«плати, как ездишь»), «умный дом» и прочие.

Для развития страхового бизнеса особое внимание целесообраз-
но уделить технологии ТЕЛЕ: транспортной телематике, дистанцион-
ной телематике, не требующей значительных вложений в ее реализа-
цию, но обеспечивающей качество и удобство страхового продукта 
для клиента.

Переход к мобильным технологиям в страховании имущества 
граждан повысит качество услуг страховой компании, предложит 
персонифицированные продукты для каждого клиента.

Немаловажное значение в современных условиях приобретает 
цифровой маркетинг, позволяющий осуществить немедленные ко-
личественные результаты, поскольку страховщик сможет измерять 
каждое действие от посещений, подписок и потребностей клиентов, 
тем самым расширяя клиентскую базу. В свою очередь, аналитика 
статистических данных сегментирует рынок и клиентскую базу для 
индивидуальных предложений страховых продуктов.

Также необходимо обратить внимание на проблему страхового 
мошенничества, для борьбы с которым необходима не только еди-
ная база правонарушений в страховых сделках в рамках всего госу-
дарства, но и создание на уровне страховщиков отделов претензий с 
внедрением элементов экономической безопасности. Эффективность 
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создания такой структуры определяется снижением количества зло-
употреблений со стороны клиентов, уменьшением количества за-
ключенных договоров страхования одновременно с несколькими 
страховщиками, снижением суммы необоснованных мошеннических 
страховых выплат.

Появление новых продуктов, технологий, каналов продаж, о на-
личии которых многие страхователи не осведомлены, предопределя-
ет проведение информационно-разъяснительной работы с потенци-
альными клиентами, рекламу и прочие маркетинговые акции. В этом 
случае актуализируется проблема повышения финансовой грамотно-
сти и страховой культуры населения. Формирование необходимых 
компетенций для принятия грамотных и обоснованных решений в 
области страхования требует от страховщиков проведения специаль-
ных семинаров, круглых столов, индивидуальных встреч с граждана-
ми, активной просветительской работы.
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АКТУАЛЬНЫЕ ВОПРОСЫ ИПОТЕЧНОГО СТРАХОВАНИЯ В 
РФ

Аннотация. Востребованность и рост ипотечного кредитования 
способствуют увеличению страховых взносов в страховании имуще-
ства физических лиц. Разнообразие покрываемых рисков в ипотечном 
страховании позволяет обеспечить защиту имущественных интере-
сов как страхователя, так и кредитора. В данной статье рассмотре-
но понятие и содержание ипотечного страхования в России, приведе-
ны отличия условий страхования, связанные с тарифными ставками 
по ипотечному страхованию у различных страховщиков. Показаны 
современные проблемы ипотечного страхования, обусловленные каче-
ством выполнения обязательств страховщиками, ограниченностью 
предложений страховых ипотечных услуг, недостаточным развити-
ем каналов продаж страховых продуктов, низкой страховой культу-
рой населения. Определена необходимость эффективного внедрения 
новых технологий и повышения как качества услуг, предоставляемых 
страховыми компаниями по ипотечному страхованию, так и стра-
ховой культуры и грамотности граждан.

Ключевые слова: ипотечные риски, ипотечное страхование, 
ипотечное кредитование, страховые тарифы.

В современных условиях повышается значимость формирова-
ния системы страхования ипотечных рисков, выступающих наибо-
лее важной составляющей ипотечного кредитования.

Успешная реализация механизма ипотечного страхования спо-
собствует получению необходимых гарантий гражданами при на-
ступлении страховых случаев и обеспечению привычного качества 
жизни.

В современной отечественной и зарубежной литературе многие 

1	  Мезина Наталья Петровна – студент, ФГБОУ ВО «Вологодский государ-
ственный университет»; Аксютина Светлана Васильевна – к.э.н., ФГБОУ ВО «Воло-
годский государственный университет», г. Вологда.
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вопросы развития ипотечного страхования остаются не решенны-
ми [1; 2].

В данной статье рассмотрим особенности текущего состояния, 
проблемы и перспективы ипотечного страхования в РФ.

Ипотечное страхование – это, в первую очередь, страхование 
риска, который может понести за собой убытки для кредитора по 
причинам невыплаты ипотечного кредита заемщиком, его целью яв-
ляется защита имущественных интересов заемщика и кредитора от 
рисков, относящихся к ипотечной деятельности.

Ипотечное страхование является обязательным по закону, пото-
му что недвижимость, приобретаемая в кредит, становится предме-
том залога, соответственно, риски, связанные с приобретаемым жи-
льем, должны быть застрахованы.

Отличительными чертами ипотечного страхования можно на-
звать комплексность страхового покрытия (страхование квартиры, 
титула собственности и заемщика), гибкость и клиентоориентиро-
ванность в силу того, что программы предусматривают разный объ-
ем страховой защиты (полное и неполное страхование), тем самым 
учитывают потребности участников в страховой защите [3].

В современной практике страховые компании, осуществляющие 
ипотечное страхование, предлагают следующие виды страхования 
ипотеки:

1. Страхование приобретаемой недвижимости, что подразумева-
ет защиту от рисков порчи или полного уничтожения объекта недви-
жимости.

2. Титульное страхование означает страхование риска утраты 
права собственности на недвижимость в результате признания сдел-
ки приобретения недвижимости недействительной или незаконной.

3. Страхование жизни и здоровья клиента предполагает страхо-
вание от несчастных случаев и болезни, дожития до определенного 
возраста.

Кроме того, многие страховщики предлагают программы страхо-
вания ответственности за непогашение ипотечного кредита в связи 
со снижением или потерей дохода в различных жизненных обстоя-
тельствах (сокращение на работе, снижение заработной платы и т.д.).

В современных условиях на стоимость полиса ипотечного стра-
хования влияют пол и возраст, состояние здоровья, лишний вес, 
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профессия, тип приобретаемого жилья, сумма ипотечного креди-
та. Также страховщики в ходе андеррайтинга и актуарных расчетов 
по-разному оценивают ипотечные риски, что находит свое отраже-
ние в цене страхового полиса и, соответственно, влияет на стоимость 
ипотечного страхования.

Проведем оценку тарифных ставок по ипотечному страхованию в 
страховых компаниях. Сравнение будет происходить по страхованию 
непосредственно залога ипотечного кредита. К примеру, осущест-
вляется страхование ипотеки на сумму займа в размере 1 млн руб., 
кредитором выступает ПАО «Сбербанк», заемщики – это мужчина 
и женщина в возрасте 35 и 50 лет, которые работают в сфере с мини-
мальным риском для жизни (табл.).

Таблица. Сравнительный анализ страхования ипотеки между страховыми 
компаниями

Страховые компании
Тарифная ставка, % Страховая премия, руб.

М, 35 
лет

М, 50 
лет

Ж, 35 
лет

Ж, 50 
лет

М, 35 
лет

М, 50 
лет

Ж, 35 
лет

Ж, 50 
лет

ВТБ Страхование 0,36 1,01 0,22 0,65 3600 10100 2200 6500
ВСК 0,37 1,01 0,25 0,62 3700 10100 2500 6200
Ингосстрах 0,38 0,91 0,23 0,81 3800 9100 2300 8100
Составлено по: данные страховых компаний.

Отметим, тарифы для женщин ниже, чем для мужчин, это обу-
словлено тем, что продолжительность жизни у женщин выше. Также, 
чем моложе заемщик, тем тариф страхования устанавливается ниже.

Для клиентов компании «ВТБ Страхование» в возрасте 35 лет, по 
сравнению с другими компаниями, предоставляются самые выгод-
ные тарифы (мужчины – 0,36%, женщины – 0,22%).

Для мужчин в возрасте 50 лет самая низкая ставка по тарифу пре-
доставляется в компании «Ингосстрах» и составляет 0,91%. Для жен-
щин же выгоднее страховать ипотеку в компании «ВСК – страховой 
дом» со ставкой 0,62%.

Для обоснования наиболее оптимальных условий ипотечного 
страхования необходимы определенные знания, умения и навыки 
выбора страховщика, предлагающего наилучшие условия, что пред-
полагает страховую культуру и финансовую грамотность населения. 
Изучение специальной литературы по вопросам ипотечного страхо-


